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ranck Prazan, coleccionista y
galerista francés, ha desarrolla-
do una impecable carrera pro-
fesional. Fue director ejecutivo
de Christie’s Francia después de haber
trabajado para compaiifas de lujo, como
Christian Dior y Cartier Internacional
v desde 2004, dirige la galeria Applicat-

Prazan de Parfs, fundada en 1989 por

su padre, Bernard Prazan, especializada

en la Segunda Escuela de Parfs, de los
afios 50. Durante este mes de marzo, se-
glllll'.'i (](:[.k'ndir.‘mlu a |0:i ;u'lislzls por lu.‘i

que aposté con éxito su progenitor, en

el Salon du Dessin de Paris y en Tefaf

Maast r'lll.'l\[.

¢ Cudl fue wu primera experiencia memo-
rable con el arte?

De nifo, p:
dominges con mi padre visitando los mu-
seos de Par

saba todas las mafanas de los

Era el tinico momento que
pasibamos juntos porque mi padre era
un adicto al trabajo.

Usted ba trabajade para grandes empre-
wats del wector del lujo pedmo lega al mun-
do del arte?

Cuando estudiaba en la European B
ness School de Londres en 1988 tuve la
suerte de que me ofrecieran unas préc-

ticas en Sotheby’s en el departamento
de Arte Contemporineo, que entonces
dirigia Hugues Jolfre. Afos después,

cuando Hu a se habfa conv

ues, que
tido en Presidente de Christie’s Francia,
estaba buscando un director ejecutivo,
5a |.I "]l‘l.'f']lll'.'l ('0] f“t“.l.'.'l!,]‘l [It'
is, me ofrecié el puesto.
Me uni a Christie’s en 1996 y me esforcé
por estructurar la empresa a fin de que
estuviera a pleno rendin
mercado de subastas abri

o cuando el
1 finalmente

sus puertas en 2001,

¢ Cudles won wivs grandes vatisfaceiones de
aquella etapa?

Cuando  dir Francia, la
venta mds importante que consegui fue
probablemente la coleccién de Karl La-
gerfeld.

Usted que ba estado en los dos bandows,
cendl es la ventaja de comprar a un mar-
chante de arte antes e {1 B Caaia de w-
bastas?

«Coleccionar es
cuestion de pasion y
paciencian»

24

Paris no
se acaba
nunca

o Franck Prazan,

La ventaja més importante de comprar a un
galerista es que, en la mayorfa de los casos,
la obra de arte que le ofrecen ha sido com-
pl‘{ltla por | pl\ipin ma Cuando un
ler e compromete ¢l mismo a adqui-
rir una pieza, antes de que usted tenga la
upm‘lnmd:nl de l.'t)mpl'.'u‘|:| en el mercado,
esto s, en mi opinién, la mejor garantia de
calidad, autenticidad v estado de conserva-
cién que se puede conseguir. Ademis, al
ser un marchante especializado, totalmente
centrado en el arte francés de la postguerra,

han

na cierta

me inclino a pen
legitimidad en este campo, a diferencia de
los comerciantes generalistas como las ca-

L que tenemaos

S48 de slllmsl:is.

De todas las pinturas que ban pasado por
wtte manos fcudles recuerda con mds ca-
rifio 7

Tend

que mencionarle va
si me pide una sola, entonces 1
seria un cuadro de Pierre Soulages
lado Pintura 195 x 130 em, | weptiembre de
1957. Recientemente vendi Compasicidn
abstracta 1952-1957 de Serge Poliakoff
(expuesta en la FIAC 2013), ¥ que an-
teriormente fue de la galerfa Beyeler de
Basilea. E ran pintura era realmente
ia y me hubiera encantado

conservarla,
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«El arte no debe
verse en términos de
inversion»

Bernard Prazan, su padre, fundé la gale-
ria en 1989, centrdndose en la Escuela de
Paris de low aitos 50. ;Por qué esta eape-
cializacidn 7

Mi padre fue coleccionista mucho antes
‘]l‘ (I-'l]' l:l ',h'll"'\" [Il: conve
te. Su coleccién particular y conocimien-
tos giraban completamente en torno a la
Escuela de Paris de los anos 50. Tanto ¢l
entonces, como yo ahora, nos inclinamos
"Il\ Be |‘||l'fll' I'\-'l"l'l' I!l(‘n |‘!

rtirse en marchan-

a |‘('n5.'ll' (IU(' i
que se conace bienl.

En 2004 aoted ve bizo carge de la galeria
paterna. ;Cudles ban side los cambios
mds Hamatives, artisticos vy comerciales,
quee ba detectada?

Viniendo de Christie's |J|'u|.'1:|1\h.'rnt‘|‘|l|:
habria sido mds facil para mi cambiar la
arientacidn de la galerfa e introducir nue-
vas dreas de especializacién. En 2004, el
interés mundial por los principales ar

tas de la Escuela de Paris de postguerra
no era tan i‘llL‘!'tL‘ como L'] que h(l Slll"l_ritlﬂ
desde entonces: S s, de Staél, Rio-
pelle, Poliakott , Mathieu,
Fautrier, Dubuffet, ete... obtienen ahora

, Vieira da

atractivos récords en las subastas. (Nos
hace felices pensar que nuestro compro-
miso ha dado sus Frutos!. Entre 2005 y
2012, nuestras ventas jse han cuadru-
plicado! Artisticamente, esto no cambia
- en absoluto nuestro punto de vista sobre
=" — - - la importancia de estos artistas. Siempre
- - ; hemos creido que ocupaban un lugs

r pri-

mardial. Comercialmente, ;|1‘ dejo que
decida usted!.

¢ De qué obras le bubiera gustade no sepa-
rarde nunea?

A fin de evitar cualquier canflicta de in-
tereses entre I(J L]Ll(.' \'L'HLI(J a mis {.IiL‘IIll’_‘b
v lo que compro para mi coleceién par-
ticular (de lo contrario, jcdmo podria
pretender ofrecer a mi cliente lo mejor?),
he decidide focalizar mi coleccidn en un

dnico artista. Colecciono obras de Martin
Barré desde la década de los 50 y no ven-
do Martin Barré en la galeria.

~olec-

dia tuviera que vender obras de mi

ciém, tendria que dejar de coleccionarle.
Lspero no tener que hacerlo nunca....

¢ Cudles ban side los ballazgos mds emo-
cionantes que ba becho ?

No puedo quedarme con uno solo. Todas
las obras que he expuesto en mi galeria
son un milagro. Las pinturas importan-
tes de los mejores artistas franc
postguerra son cada vez mds dif

eses de la
es de
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Hans Hartung, pastel, 1947

conseguir. {Cada una de ellas puede ser
considerada un descubrimiento!.

B el arte una buena inversion?

El arte no debe verse en términos de in-
versién. No me gusta esta idea. Una obra
de arte no es dinero efectivo. El valor es
mds importante que el precio. La vida de
una obra de arte es mucho mis larga que
la de cualquier coleccionista. Coleccionar
es cuestion de pasién y paciencia. Sélo
quienes comparten esta filosoffa a largo
plazo tendrén éxito en la formacién de
activos de valor incalculable para el futu-
roy para sus hijos.

¢ Qué obras llevard a Tefaf?

Llevamos trece afios acudiendo a esta feria,
v de acuerdo con nuestra hiperespecializa-
cién en la segunda Escuela de Paris, pre-
sentamos obras de artistas de la década de
los 50, como Hartung, Poliakoff, Appel y
Jorn. De Hartung ofreceremos 77949 - 10,
una pintura con una delicada composicién y
una sutil riqueza cromética. Este éleo sobre
lienzo estuvo antes en la coleccién de Alain
Delon. También llevaremos una obra de
1969 de Serge Poliakoff, a quien el Musée
d'Art Moderne de la Ville de Paris dedica

actualmente una retrospectiva. Pintada en

El Salon du dessin

Del 26 al 31 de marzo en el Palais de la Bourse, la galeria francesa participa en el Salon del
Dibujo con una sugerente seleccién de obras sobre papel. Despunta un excepcional pastel de
1947 -un afio decisive para Hans Hartung- de una importante coleccion privada. « Los colores
y la composicidn de los diferentes elementos son caracteristicos de su perfodo de postguerra
explica el galerista- También brindaremos un gouache sobre cartulina de Maria Elena Vieira da
Silva, que viene de una coleccién privada belga. Siendo 2014 el “Afio Soulages” con la apertura
del museo en Rodez, vames a mostrar uno de sus gouaches sobre papel, Untitled 1949. Y
quiero destacar también un pastel sobre papel de Nicolas de Staél, Composition en vert, bleu,
ocre et noir; este magnifico pastel data de alrededor de 944, el afio de la primera exposicién
de Nicolas de Staél en Jeanne Bucher Gallery, la primera que mostré interés por el artista. El
Salon du dessin es una feria muy especifica dirigida a un publico muy concreto. Es pequefia
y muy selectiva (39 galerfas). No creo que los organizadores tengan ningun plan o deseo de
ampliaria ¥ esto es una buena idea. Nos encanta mostrar que los artistas que presentamos
ison tan maravillosos en el papel como en el lienzo! El perfil de nuestra clientela, ya compren
Sleos o papeles, es el mismo: amantes del arte y coleccionistas. No especulan. Construyen una
coleccién. Nos gusta pensar que podemos ayudaries a ello. »

Su galeria ofrece un Hartung que
pertenecio a Alain Delon

Karel Appel, titulado Neue blewe, de 1959, fue
elegido para el cartel de la exposicién de la

el dltimo afo de su vida, esta composicién
es la culminacién de la carrera artistica de

: Presse écrite

Poliakoff. En nuestro stand, habr4 también
dos lienzos pintados por los fundadores
principales del movimiento CoBrA, Karel
Appel y Asger Jorn. El 6leo sobre lienzo de

26

obra del artista en la galeria Rive Droite en
1960. En Colline enchantée, de 1957, Asger
Jorn ha demostrado un trazo exaltado y
seguro.
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Sobre el papel

Francois Ditesheim nos he

bicada en el casco histérico
de la ciudad suiza de Neu-
chitel, la galerfa Ditesheim
& Malfei Fine Art abrié sus
puertas en 1972. Su fundador, Frangois
Ditesheim, que habla un exquisito espa-
ol y fue socio del célebre marchante Jan
Krugier, lleva cuarenta afios en primera
linea del mundillo artistico. Su firma hace
propuestas tan sugerentes como confron-
tar cldsicos como Piranesi v Goyi\ con
maestros lnodel‘"ﬂs y Cﬂnlempﬂréﬂeas.
Junto a su socio Patrick Maffei, serd una
de las presencias destacadas de la préxi-
ma Cdil:.lc’ﬂ-l d(‘!] Salon du dCSS.lrI que se ce-
lebra del 26 al 31 de marzo en Paris en
el Palais Brongniart. Frangois Ditesheim
nos habla de su pasién por el dibujo y su
aventura personal como galerista.

Su galeria se fundi en 1972, ;Cudles han
dido los cambios mds notables que ba de-
tectado en el mundo del arte?

El cambio més importante es que hay me-
nos coleccionistas que compren por puro
gusto personal y que no tengan en cuenta
su stil:uIE revalorizacién. Por otra parte,
el factor “moda” es imperante y muchas

de su po

arreyelr

galerfas asumen menos riesgos en la se-
leccién de artistas.

¢ Cudles ban +ido los “bitos’ de wu galeria?
Desde su creacién hemos intentado inter-
calar exposiciones de artistas conocidos
internacionalmente con artistas locales
vy emergentes. Tambien alternar épocas,
por ejemplo, obra grifica de Goya, Pira-
nesi y Soulages.

¢ Oné ventaja tene comprar en una gale-
ria en lugar de en subasta?

El auténtico galerista entabla un dilo-
go con el cliente coleccionista, forma su
gusto y le deja pensar con tranquilidad;
por el contrario, en una subasta el cliente
debe decidirse inmediatamente jy pagar
enseguida!.

Las casas de subastas no podrian existir
sin el trabajo de las galerfas que cuidan
las carreras de los artistas.;Por qué de-

«Las modas pasan y
en el futuro habra
desilusiones»

28

por el dibujo v su o

sonal vision del

cidié especializarve en los grabados y los
dibujos?

Por instinto y porque antes de abrir mi
galerfa ya tenfa una pequefia coleccién
de obra sobre papel. Yo procedfa de otro
mundo, el de los relojes, pues mi abuelo
fue el fundador de la empresa Movado en
la que trabajé durante doce afios. A los 32
afios decidi cambiar de profesién y entré
a trabajar en el Museo de Basilea, en su
departamento de dibujos y grabﬂdus. an-
tes de ﬂbl‘{l' l“i prnpia galerl’a. :Se PUEde
conseguir una obra sobre papel maravi-
llosa por menos dinero!.

De todas las obras que pasaren por sus
manoey jcudles le bubiera gustade conser-
var?

Lamento, sobre todo, no haber podido
quedarme con los preciosos dibujos de
Alberto Giacometti que he vendido y
también con los grabados y acuarelas de
Morandi. iPero asi es nuestra pruf‘esifm L

Entre 1989 y 2006 se asocié con Jan Kru-
gier. ;Qué recuerdos guarda de él?

Es dificil resumir en pocas palabras la
relacién tan estrecha que mantuvimos
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«Trabajar con
Zoran Music fue
maravilloso»

durante la cual aprendi muchisimo. “Je
vous ai développé votre rétine” [Te he
ayudado a desarrollar la mirada] me de-
cia él y era cierto.

Sin embargo he podido introducir
nueves artistas en la galeria de Gine-
bra, por ejemplo un artista suizo ex-
traordinario: Gérard de Palézieux. Le
contaré una ancedota: de este artista
habiamos vendido todo a precios mo-
destos la noche de la inauguracidn v
Jan Krugier le confié a a un cliente
suyo que era admirador de nuestro ar-
tista: “pierdo dinero cada dia con esa
exposicidn [pero a Frangois Ditesheim
le agrada tanto!.”

e qué obras no guervia separarse ja-
maia?

Como nunea se sabe si algin dia habrd
que vender, prefiero no contestar.

Low coleccionistas dicen que no bay nada
coma la emovidn de desenbriv, la caza y la
captura de la obra. ;Cudles ban +ido wits
ballazgos memorables ?

Cuando descubri la obra magnifica de
Zoran Music. Para mi Music ha sido el
artista mis importante con quien he tra-
bajado, desde 1980 hasta 2005, cuando
fallecis.

Odilon Redon, La pritre, ¢ 870 1875

Zoran Music, Homme brisé, |998

B el arte una buena inversidn aunque
wea caral

Mi galeria no ha sido jamds un sitio en
el que el cliente se haya prevcupado por
hacer una inversién, y yo tampoco. Me
duele ver coma en nuestra época el dine-
ro tiene todo el protagonismo. Las modas
pasan y en ¢l futuro se producirin mu-
chas desilusiones.

Este mes participan en el Salon du dessin
de Paris. ;Qué obras serdn las piezas em-
blemdticas de su stand?

Un dibujo exquisito de Odilon Redon,
un gouache salvaje de Louis Soutter y
trabajos de Léger, Miré6, Picasso, Julio
Gonzilez, Estéve. Ademds mostraremos
obras en papel de artistas vivos como Ge-
nevieve Asse, Irving Petlin, Sam Szafran,
Erik Desmazieres y Ofer Lellouche.

Qué convierte al Salon du dessin en una
feria tan estimul. para expositores y
visitantes?

Resaltarfa dos aspectos: una excitante
seleccién de obras extraordinarias de los
siglos XV al XXI, y el que cuenta con
la presencia de las mejores galerias del
sector.




